Streszczenie pracy doktorskiej

Negocjacje Unii Europejskiej ze Stanami Zjednoczonymi.
Analiza sily negocjacyjnej Unii Europejskiej z perspektywy teorii gier
na wybranych przykladach

Wspotczesnie toczy si¢ wiele dyskusji na temat znaczenia Unii Europejskiej na arenie
migdzynarodowej oraz skutecznosci jej dziatania. Niniejsza rozprawa doktorska podejmuje
problematyke sily negocjacyjnej Unii Europejskiej w neéocjacjach ze Stanami
Zjednoczonymi a takze wykorzystania wybranych koncepcji z zakresu teorii gier do
mierzenia tej sily i przewidywania wynikow negocjacji migdzynarodowych. Autorka bada
praktyczne zastosowanie wybranych koncepcji do analizy negocjacji migdzynarodowych oraz
warunki w jakich si¢ one spelniaja, a nastgpnie przedstawia pewnego rodzaju kanon koncepcji,
ktore moga shuzy¢ do badania negocjacji migdzynarodowych, przewidywania ich wyniku i
oceniania sity negocjacyjnej graczy.

Analiza sily negocjacyjnej Unii zostala przeprowadzona na podstawie wybranych
negocjacji migdzynarodowych Unii ze Stanami Zjednoczonymi dotyczacych ekstradycji 1
wzajemnej pomocy prawnej, przetwarzania i przekazywania danych osobowych pasazera
(tzw. PNR) oraz przetwarzania i przekazywania danych z komunikatéw finansowych (tzw.
SWIFT). Wybér tych negocjacji nie byt przypadkowy, gdyz pozwala on przeanalizowac sil¢
Unii Europejskiej z perspektywy roznych proceséw decyzyjnych oraz réznych sfer polityki na
przestrzeni kilku lat.

Celem niniejszej pracy jest zbadanie skutecznosci Unii Europejskie; w negocjacjach
mi¢dzynarodowych ze Stanami Zjednoczonymi, oraz warunkow ktore ja ksztaltuja, poprzez
analiz¢ przyktadowych negocjacji w kontekscie wybranych koncepcji z zakresu teorii gier.
Jednoczes$nie, celem rozprawy jest wykazanie praktycznego zastosowania i przydatnosci
teorii gier do badania rzeczywistosci politycznej. Analiza teorii graczy weto George’a
Tsebelisa, koncepcji sity negocjacyjnej Sophie Meunier, zatozenia Thomasa Schellinga, teorii
gier wielopoziomowych oraz koncepcji agenta i pryncypala pozwolita zebra¢ warunki w
jakich sg one przydatne do analizy negocjacji oraz przedstawic¢ ich ograniczenia. Szczego6lna
uwaga zostala zwrocona na graczy weto 1 na pozycje Unii wobec status quo oraz na wplyw

tych elementow na sile¢ negocjacyjna Unii. W pracy przedstawiono tez inne zidentyfikowane



podczas analizy czynniki warunkujace skutecznos¢ Unii Europejskiej w negocjacjach oraz
przeanalizowano mocne i stabe strony uczestnikow negocjacji. Rozprawa przybliza rowniez
6wczesne stosunki unijno-amerykanskie wraz z omOwieniem wystepujacych problemow i
trudnosci, a takze przedstawia nastepnie ich wptyw na wynik negocjacji.

Niniejsza praca sklada si¢ z czesci teoretycznej i empirycznej. W pierwszej czgsci
zdefiniowano pojecie negocjacji migedzynarodowych oraz omoéwiono je w kontekscie gier.
Opisano takze zastosowanie teorii gier do badania rzeczywistosci politycznej oraz
przedstawiono zalozenia badanych koncepcji. Majac na celu pozniejsza analiz¢ sity
negocjacyjnej Unii, przesledzono dokiadnie struktur¢ prawno-instytucjonalng Unii a takze jej
partnera oraz opisano ich procesy decyzyjne. Pozwolilo to w CZ?éCi empirycznej wytonic
potencjalnych graczy, ktorzy brali udziat w rozgrywajacych si¢ negocjacjach oraz przedstawic
i opisaé model zastosowany do analizy. Nastepnie, przeprowadzono analiz¢ wybranych
negocjacji miedzynarodowych wedlug przyjetego schematu badania. W koncowej czgsci
pracy przeanalizowano i opisano wplyw poszczegolnych graczy i innych czynnikow na sife
negocjacyjng Unii w poszczegélnych przypadkach.

Badanie przeprowadzono w oparciu o dostepne oficjalne dokumenty, analizy i raporty
oraz informacje udostepniane przez grupy nacisku. Autorka przeprowadzita takze wywiady z
ekspertami zaangazowanymi w proces negocjacji, ktore nie tylko wzbogacily informacje na
temat negocjacji, ale takze pomogly w interpretacji ich wyniku. Do wyznaczenia wyniku
negocjacji autorka zastosowata wlasny model wzorujacy si¢ na tych dotychczas stosowanych
przez innych badaczy oraz zaproponowala kolejnos¢ krokow niezbednych do kompleksowe;j
analizy negocjacji.

Analiza wybranych negocjacji pozwala wysuna¢ wniosek, ze na sit¢ negocjacyjna Unii
wplywa zaréwno liczba graczy weto po jej stronie, jak i kim sa owi gracze, co determinowane
jest przez proces decyzyjny majacy zastosowanie w danym przypadku. O sile Unii decyduje
takze fakt, czy w danych negocjacjach dazy ona do zmiany zastanej sytuacji czy tez broni
swojej pozycji. Co wigcej, wykazano takze, iz czynniki, ktore sa powszechnie postrzegane
jako ograniczenia dzialania Unii, moga zwigkszac jej skutecznoS¢. Przeprowadzone na
potrzeby niniejszej pracy badania potwierdzaja funkcjonalnos¢ i przydatnos¢ wybranych
koncepcji z zakresu teorii gier do badania rzeczywistosci politycznej. Jednak, nalezy pamigtac
jednoczesnie o potrzebie doglebnej analizy sytuacji negocjacyjnej i o dostosowaniu owych

koncepcji do warunkow poszczegolnych negocjacii.
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